Regulamin Programu Partnerskiego
serwisu matej ksiegowosci internetowej ifirma.pl obowigzujacy do
dnia 30.11.2010 r.

1. Wstep

1.1. Organizatorem programu partnerskiego jest wiasciciel Serwisu ksiegowosci
internetowej ifirma.pl - firma Power Media S.A.

1.2. Celem Programu Partnerskiego jest promowanie ustugi ksiegowosci internetowej
ifirma.pl poprzez strony www Partnerdw oraz pozyskiwanie w ten sposéb nowych
klientow.

2. Definicje

Serwis (ifirma.pl) - serwis internetowy, za pomocq ktérego Power Media S.A.
Swiadczy ustuge dostepu do aplikacji stuzgcej do prowadzenia Ksiegi przychodow i
rozchoddéw przez internet

Abonament - miesieczna opfata za dostep do serwisu ksiegowosci internetowej
ifirma.pl, ktérg Klient ptaci na rzecz operatora serwisu Power Media S.A. z
uwzglednieniem ogdlnie obowigzujacych w Serwisie promocji i rabatow

Partner - firma lub osoba fizyczna, ktéra uczestniczac w Programie Partnerskim
promuje Serwis oraz otrzymuje prowizje od Klientéw pochodzacych z jego stron
internetowych.

Link - unikalny dla kazdego Partnera odnos$nik umozliwiajacy przechodzenie Klientow
ze strony Partnera na strone Serwisu ifirma.pl oraz tworzenie statystyk przejsé
Klientow na podstawie ktérych beda prowadzone rozliczenia prowizji pomiedzy
serwisie i Partnerem.

Klient - podmiot, ktéry zarejestrowat sie z Serwisie ifirma.pl.

Klient ptacacy - Klient, ktéry po 3-miesiecznym okresie bezptatnego korzystania z
serwisu opfacit uzytkowanie w kolejnym, wybranym okresie rozliczeniowym.

Okresy rozliczeniowe i rabaty - Optata za serwis pobierana jest z géory, w okresach
wybranych przez Klienta ptacqcego: miesiecznym (bez rabatu), kwartalnym (bez
rabatu), potrocznym (w jednomiesiecznym rabatem), rocznym (z dwumiesiecznym
rabatem). Prowizja wyptacana Partnerowi uwzglednia rabaty udzielone Klientowi
ptacacemu.

Podstawa naliczania prowizji za miesiqc - kwota, ktéra wptyneta od 1-ego do
ostatniego dnia miesiqca na konto Power Media SA (na podstawie wyciqggow
bankowych) od Klientéw ptacacych.

Liczba Klientow ptacacych w danym miesigcu - liczba Klientow ptacacych, ktorzy
optacili prawo do uzytkowania serwisu w danym miesigcu z uwzglednieniem wptat
whiesionych za okresy rozliczeniowe dtuzsze niz miesigqc, w tym za miesigce rabatowe.



3. Zasady wspotpracy

3.1. Aby rozpoczgé¢ wspoOtprace, Partner zwraca sie do Serwisu z wnioskiem o
wygenerowanie linka, ktéry zostanie umieszczony na stronach internetowych
Partnera.

3.2. Klient dokonujac rejestracji w Serwisie ifirma.pl z linka Partnera zostaje przypisany
do danego Partnera oraz zarejestrowany w systemie partnerskim.

3.3. Partner otrzymuje od Serwisu login i hasto do wfasnego konta w panelu
administracyjnym systemu partnerskiego. Za pomocg konta Partner moze $ledzic¢
statystyki przyrostu i aktywnosci swoich Klientow. Statystyki te zawierajq takie dane
jak: loginy pozyskanych przez Partnera Klientéw, date ich rejestracji w Serwisie
ifirma.pl, informacje o wptatach od Klienta ptacgqcego dokonanych w danym miesigcu
oraz liste wystawionych przez Serwis faktur Klientom ptacacym.

3.4. Serwis nie udostepnia Partnerowi danych osobowych klienta, ani wgladu w jego
dokumenty sprzedazowe.

3.5. Promujac Serwis ifirma.pl Partner zobowigzuje sie uzywac tylko i wytgcznie
materiatow promocyjnych przekazanych przez Serwis. Dotyczy to zarédwno opracowan
graficznych (logo, baner, animacja flash, prezentacje multimedialne, itp.) jak i
informacyjnych (tres¢ oferty, zasad wspotpracy, artykutdw merytorycznych, itp.).

3.6. Niedozwolone jest promowanie Serwisu ifirma.pl na stronach, ktére zawierajq
tresci zabronione przez prawo, naruszajgce prawa autorskie lub inne prawa wiasnosci
intelektualnej oraz zasady dobrych obyczajow, badz stanowigce czyny nieuczciwej
konkurencji.

4. Rozliczenia i ptatnosci

4.1. Za pozyskanych za pomocg swoich stron www. Klientéw, ktérzy po okresie
probnym stang sie Klientami ptacqcymi Serwisu ifirma.pl Partnerowi przystuguje
prowizja (netto) w wysokosci 20% przychodu netto z Abonamentu rzeczywiscie
zaptaconego przez danego Klienta ptacgacego.

4.2. Rozliczenie z Partnerem odbywa sie w miesigcu nastepujacym po miesigqcu, w
ktorym Klient ptacqcy optacit Abonament na podstawie faktury/rachunku wystawionego
przez Partnera.

4.3. Okres wyptacania prowizji za nowego Klienta ptacacego jest wyliczany na
podstawie liczby Klientéw ptacqcych w miesigcu rejestracji nowego klienta ptacgcego,
w ten sposob, ze:

a) jezeli w danym miesigcu liczba ptacgcych Klientéw wyniosta od 1 do 30, to okres
wypfacania prowizji za nowego Klienta ptacacego wynosi 12 miesiecy,



b) jezeli w danym miesigcu liczba ptacgcych Klientow wyniosta od 31 do 80, to okres
wypftacania prowizji za nowego Klienta ptacacego wynosi 24 miesiace,
c) jezeli w danym miesigcu liczba ptacacych Klientéw wyniosta powyzej 80, to okres
wypfacania prowizji za nowego Klienta ptacacego wynosi 36 miesiecy.

5. Postanowienia koncowe

5.1. Organizator zastrzega sobie prawo do:

a) odmowy kandydatowi na Partnera uczestnictwa w programie partnerskim bez
podania przyczyn

b) wykluczenia Partnera w przypadku tamania przez niego postanowien niniejszego
Regulaminu

c) zmiany postanowien niniejszego Regulaminu

d) zamkniecia programu partnerskiego w dowolnym momencie, zobowigzujac sie
jednoczesnie do poinformowania Partneréw o tym fakcie najpozniej 30 dni przed
planowanym zamknieciem oraz do rozliczenia naleznych Partnerom prowizji zgodnie z
zasadami opisanymi w pkt 4. Regulaminu.



