IFIRMA

Twoja checklista e-sprzedawcy

1. Rejestracja do VAT UE: Zt6z w polskim Urzedzie Skarbowym druk VAT-R i zarejestruj sie do
transakcji wewnatrzwspolnotowych (otrzymasz "PL" przed swoim NIP-em).

2. Obstuga KSeF dla sprzedazy B2B: Jesli sprzedajesz towary przedsiebiorcom z innych krajow
UE, upewnij sie, ze Twoje procesy fakturowania uwzgledniaja obstuge faktur B2B w KSeF.
Pamietaj, ze obowiazek ten nie dotyczy sprzedazy dla konsumentow (B2C).

3. Weryfikacja progow WSTO: Zbadaj swoje obroty. Jesli Twoja zagraniczna sprzedaz B2C w UE
przekroczy prog 42 000 zt, musisz rozlicza¢ VAT w krajach konsumentow.

4. Rejestracja do 0SS / Formularz VAT-29: Zt67 zgtoszenie do procedury OSS (VIU-R). Jesli
chcesz z niej korzystac jeszcze przed przekroczeniem limitu 42 000 zt, nie zapomnij o formularzu

VAT-29.

5. Ustalenie stawek VAT: Sprawdz, jaka stawka podatku obowiazuje w krajach docelowych na
konkretny asortyment, ktory sprzedajesz (np. kosmetyki naturalne, suplementy czy elektronika

moga miec inne stawki).

6. Automatyzacja ksiegowosci: Potacz swoj sklep z IFIRMA i wtacz Scenariusze Ksiegowania, aby
od pierwszego dnia wystawiac bezbtedne dokumenty i zautomatyzowac sprawdzanie VIES.

7. Konsultacja z ksiegowa: Omow ze swoim biurem rachunkowym schemat planowanej
sprzedazy i upewnij sie, w jaki sposob powinienes gromadzi¢ dokumentacje przewozowa, aby

zachowac prawo do stawki 0% przy transakcjach WDT.

(v) Fakturowanie z KSeF

(v) Ponad 150 integracji

Sprawdz oferte dla e-commerce
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https://www.ifirma.pl/ecommerce/

